REJOIGNEZ LE RESEAU APOLLO

FITNESS * BOXE * CARDIO



BIEN PLUS

QU’UNE SALLE DE SPORT

UN CLUBKL

* COURS EN PETIT GROUPE,
PARTICULIERS, ADULTES, ENFANTS

* COACHS DE HAUT NIVEAU

Yr RESERVATION A LA SEANCE

¢ SYSTEME DE RESERVATION ET
PAIEMENT DES COURS EN LIGNE

Yr ACCES A TOUTES LES SALLES DU

RESEAU APOLLO ET A TOUS LES
COURS

INVESTISSEMENT DE 180k A 230k€

UN FORMAT DE SALLE A TAILLE
HUMAINE DE 150 A 300m?

15 PERSONNES MAX. PAR COURS
ENTRE 50 ET 20 HEURES DE
COURS HEBDOMADAIRE

EN FONCTION DES SALLES

52% DES ADHERENTS SONT
DES FEMMES

QUELQUES CHIFFRES...
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CHEZ APOLLO SPORTING CLUB, CHACUNM.E
COMPOSE SON ENTRAINEMENT LIBREMENT,
AVEC OU SANS OPPOSITION, AVEC UN
ACCOMPAGMEMENT PERSOMMALISE.
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AU CCEUR DE LA PEDAGOGIE

CARDIO

-

ﬁCHNIGUE

BOXE *FITNESS

LE SMALL GROUP TRAINING



ACCOMPAGNEMENT AU
PILOTAGE DE VOTRE CLUB

MISE A DISPOSITION DE NOTRE EXPERIENCE ET DE NOTRE SAVOIR-FAIRE (POINT MENSUEL)

COACHING COACHING PRIVATISATION GALAS
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EXPERTISE ACCOMPAGHNEMENT






UNE COMMUNICATION
DIVERSIFIEE ET CONTINUE

A VOTRE SERVICE

# ANIMATION DES RESEAUX SOCIAUX
(PRESENTATION DE VOS COACHS, ETC.)

# PRODUCTION DE VIDECS DE VOTRE SALLE

#* IDENTIFICATION DE THEMATIQUES PRIORITAIRES
POUR OPTIMISER VOTRE CHIFFRE D'AFFAIRES

#* UN PARTENARIAT TEXTILE AVEC
NOS EQUIPEMENTIERS REFERENTS

*r UME IMAGE DE MARQUE QUALITATIVEET
UME CHARTE GRAPHIQUE IDENTIFIABLE

# CONSEIL POUR VOTRE PUBLICITE EN LIGNE
(COLLECTE DE DONNEES, ETUDE DE CIBLE, ETC.)

% PARTAGE D'OUTILS DE COMMUNICATION
(AFFICHAGE DE SALLE, FLYERS, ETC.)

* RELATIONS AVEC LA PRESSE ET LES INFLUENCEURS

#  VISIBILITE DE LA MARQUE APOLLO SPORTING CLUB
D'ENVERGURE MNATIOMALE

L’EVENEMENTIEL AU CCEUR DE LA STRATEGIE APOLLO
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SPONSORING DE BOXEURS
DE HAUT NIVEAU

PARTICIPATION A DES
EVENEMENTS MAJEURS

PARTENARIATS MEDIAS
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« APOLLO, C'EST BIEN PLUS
QU'UME SALLE DE SPORT.
C'EST UNE FAMILLE, »
AURORE, ADHERENTE APOLLC
DERUIS 3 ANS

« POUR MOI QUI N'ETAIS PAS
DU METIER, ETRE AUSSI BIEN
ENTOUREE, C'EST TOUT DE
SUITE RASSURANT. »
CELINE, FRANCHISEE APOLLO
EN [LE-DE-FRANCE

« CHEZ APOLLO, NOUS METTONS

TOUT EN (EUVRE POUR OFFRIR

UN COACHING PERSOMNNALISE

AUX MEMERES, QU'ILS SOIENT

DEBUTANTS OU CONFIRMES. »
AHMED, COACH APOLLD

« LE SUCCES DU RESEAU DE
FRANCHISES APOLLO S’APPUIE
SUR UM ACCOMPAGNEMENT DE
GRANDE PROXIMITE DES
CANDIDATS A LA FRANCHISE.

ON LES ACCOMPAGNE PAS A PAS,
EN AMONT COMME EN AVAL. »

BEMNIAMIN, CO-FONDATEUR ARPQLLD

apollosportingclub.com
contact@apollosportingclub.com

@ @apollo_sporting_club m Apollo Sporting Club

n @ApolloSportingClub |


http://apollosportingclub.com
mailto:contact%40apollosportingclub.com?subject=demande%20d%27informations%20franchise%20Apollo
https://www.facebook.com/ApolloSportingClub
https://www.instagram.com/apollo_sporting_club/
https://www.linkedin.com/company/apollo-sporting-club/

DE NOMBREUSES

EN CCEUR DE VILLE

COMME EN MILIEU PERIURBAIN

UN SECTEUR DU
EM PLEINE EKP.&NSIQN

DES FOURNISSEURS
SELECTIONNES

AVEC DES PRIX

UN MODELE

DESTIME

D'INVESTISSEURS

UNE IMAGE

DYNAMIQUE ET

INNOVANTE

RESEAU E

LE CHOIX

D’UN CONCEPT

EPROUVE

UN FRANCHISEUR

ETOFFE

UN RESEAU EN PLEINE EXF’ANSION

GRACE A UN ¢

A TOUTE ZONE DE CHALANDISE

N PLEIN

VELOPPEMENT

UNE FC
INITIALE ET CONTINUE
AU SAVOIR-FAIRE APOLLO

UME EQUIPE FLEXIBLE ET
POLYWALENTE POUR VOUS

UN MARKETING
PUISSANT

UNE NOTORIETE
DANS LE MILIEU DE

LA BOXE

UM MANUEL DE SAVOIR-FAIRE

PRECIS ET EPROUVE

POUR ASSURER LE DEVELOPPEMENT DE

VOTRE FRANCHISE

DAMNS LES ¢



L’OUVERTURE DE VOTRE SALLE EN 8 ETAPES

" DEFINISSEZ ™ " SIGNATUREDU ™. " SIGNATURE DU ™,
4 VOS OBJECTIFS D.LP. CONTRAT DE
7 % s RESERVATION %
- LECTURE ET ETUDE % F = SIGNATURE DU DOCUMENT [4 s 4
DE LA PLAQUETTE 5 X D'IEFGRM&.TIDH H - BUSINESS PLAN 5
i 5 PRECOMTRACTUELLE (D.1.P) : i
- BETERMINATION AVEC VOTRE : H : - ANALYSE DE LA ZONE RESERVEE :
EXPERT-COMPTABLE DE LA : Z H z H
FAISABILITE FINAMCIERE H H diélad > T somaines abfipaloires H H - VERSEMENT DE L'ACOMPTE POUR H
i . H 5 L& RESERVATION 5 D0OC TTC H
% - RECHERCHE DE LOCAUX
i -3 i & g oorfral o risonsiian _4"‘
valdie T an -
J * M e s sl iR nry Cas
*u - E - " o pesiision e
MONTEZ VOTRE ™., A LANCEMENT DU ™,
*  PROJET DE SALLE PROJET
{ - VDUS VALIDEZ VOTRE LOCAL % I - CREATION DE LENTITE JURIDIQUE
{ - WOUS EVALUEZ VOS5 TRAVAUX { - DEBLOCAGE DES FONDS :
- VOS5 DEMARCHES AUPRES DES : - SIGNATURE DU COMTRAT DE
BANGUES : : FRANCHISE
- SIGNATURE DU CONTRAT DE BAIL H - RECHERCHE DE LENTREPRISE DES
"-_ - DEPOT DU DOSSIER EN MAIRIE s TRAVMIN _:'
3 % - REMISE EXHAUSTIVE DU s
T —— & *, MAMUEL DE SAVOIR-FAIRE
“,  duconirat de réservation ¥ e g
~  TRAVAUXET ™, " PRE-OUVERTURE ™. "  OUVERTURE ™,
5 AMENAGEMENT DE ™,
[~ " S - RECRUTEMEMT DES COACHS " - DEFINITION DU PLANNING kS
ALLE A 3 ,
; % §  -INTERVENTION DES Y F - OFFRE DE LANCEMENT 1
:'l - TRAVAUX ET COMMAMDES ':_ :" AMIMATEURS DE RESE.&U ': _." - DEF'LD|EHEHT DE LA
: - ACCOMPAGNEMENT AU H : - LAMCEMEMNT DE LA CAMPAGNE H : STRATEGIE COMMERCIALE H
: PILATAGE BES TRAVALIY : : DE COMMUMICATION LOCALE ; : . INAUGURATION i
- FORMATION DU GERANT H % PO o P : £ :
3 H . R Sy, < 1058 H o > o e, :
3 : 5 A Fouertuine ] * i Sooaertire 3
& hitar > 3 & 4 mos : : 1 Apwts Mgyt ;

REJOIGNEZ LE RESEAU APOLLO
REDEVANCE INITIALE ROYALTIES

25 000€ HT 7% DU CHIFFRE D'AFFAIRES HT

.

PASSIONNES

BEMJAMIN SEBASTIEN STEPHANE
BENMOYAL BOURNE-MADELENAT MADELENAT

benjamin@apollosportingclub.com sebastien@apollosportingclub.com stephane@apollosportingclub.com

UNE ENTREPRISE
FAMILIALE DE
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